Принесет ли пользу посещение семинара Андрея Кулинича «Директор по продажам»?

Ответьте, пожалуйста, на приведенные ниже вопросы, что бы понять, насколько для Вас будет полезно посещение семинара Андрея Кулинича.

	№
	Вопрос
	Ответ

	1
	Вы знаете признаки «хорошей» (реалистичной) стратегии компании?
	Да
	Нет

	2
	Вы умеете преобразовать стратегический план компании в стратегию продаж?
	Да
	Нет

	3
	Вы понимаете, чем должна заниматься служба маркетинга на предприятии, что бы принести максимальный эффект?
	Да
	Нет

	4
	Вы знаете, в каком конкретном направлении Вам необходимо предпринять шаги, что бы увеличить продажи/ прибыль компании?
	Да
	Нет

	5
	Вы умеете выделить наиболее прибыльных клиентов компании?
	Да
	Нет

	6
	В вашей компании клиенты распределены по группам и по каждой группе назначен свой стандарт активности?
	Да
	Нет

	7
	Вас устраивает точность прогнозирования продаж в компании?
	Да
	Нет

	8
	Процедура планирования в вашей компании работает «как часы»?
	Да
	Нет

	9
	Вы регулярно составляете бюджеты продаж?
	Да
	Нет

	10
	Вы используете «воронку продаж» в управлении?
	Да
	Нет

	11
	Процесс контроля за эффективностью работы продавцов у вас занимает минимальное время?
	Да
	Нет

	12
	Объемы продаж продавцов примерно равны?
	Да
	Нет

	13
	У Вас нет проблем с наймом персонала? Вы редко ошибаетесь в кандидатах?
	Да
	Нет

	14
	Система мотивации стимулирует продавцов делать «правильные» действия?
	Да
	Нет

	14
	Вы умеете нематериально поощрять действия продавцов?
	Да
	Нет


Посчитайте количество отрицательных ответов больше 7-ми, я рекомедую посетить семинар «Директор по продажам» Андрея Кулинич, и гарантируем, что инвестиции в обучение окупятся в самые короткие сроки!

(с) Андрей Кулинич, http://kulinich.ru/, 2008


